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Otis ar varldens stérsta tillverkare av hissar, rulltrappor, rullramper och andra horisontala transportsystem. Foretaget har
verksamhet i mer an 200 lander och har mer @an 60 000 anstallda. Otis har utvecklat hissar sedan mitten av 1800 talet. Otis

maérket finns pa ca 1,2 miljoner hissar och rulltrappor som hjalper manniskor vérlden éver att forflytta sig.
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Vi tillverkar, installerar, moderniserar, reparerar och underhaller hissar, rulltrappor och rullramper, men hjartat i verksamheten &r
problemlésning. Otis i Sverige omsatter ca 300 msek och har ca 160 anstallda.

OTls soker SALJARE inom NYINSTALLATION och MODERNISERING

som brinner for att hitta affarsmajligheter!

Till Goteborg soker vi en driven séljare, som ska 6ka forsaljningen av vara produkter mot savél potentiella som
befintliga kunder inom segmentet Nyinstallation och Modernisering. For att bli framg%ngsrik tror vi att du genom dren
har utvecklat en unik férmaga att underhalla och utveckla kundkontakter och du &r en fena pa att hitta affaren!

I din roll kommer du att arbeta med hela forsaljningsprocessen.

Du ska ansvara och utveckla kundrelationer i hela kedjan, s& att vi vinner affarer!

Du arbetar med prospektering och kvalificering av férsaljningsmaojligheter samt tar fram offerter och genomfor
slutférhandlingar med kund, sa att det leder till affar.

Vi séker dig som har minst 3 &rs dokumenterad erfarenhet av forsaljning med dokumenterat bra resultat.
Vi ser att du har teknisk gymnasiekompetens eller motsvarande praktisk erfarenhet. Du har god teknisk forstaelse, och
det &r meriterande med tidigare erfarenhet fran hissbranschen.

Du beharskar svenska obehindrat och har goda kunskaper i engelska, samt innehar B-korkort.

Utover detta tror vi att du har eget driv och engagemang for att utveckla affarer och formaga att skapa nya
affarsmojligheter.

Du &r mycket resultat- och malinriktad och arbetar sjélvstidndigt mot satta mal och férvantningar.

Du &r affarsméssig och lyhérd for att satta dig in i kundens behov samt duktig pa att skapa kontakter och underhalla
relationer.

Du &r strukturerad i ditt arbete och forstar vikten av tidsplanering for att uppnd en hog effektivitet samt mycket
stresstalig.

Vi erbjuder dig en betydelsefull och utmanande saljroll inom ett av varldens ledande hissforetag med maojligheter till
karriar inom bolaget, bade i Sverige och internationellt.

Later det intressant och vill du satsa pa att ta nasta steg i karriaren?

D& &r du vilkommen med din ansdkan i form av CV och personligt brev till: rekrytering.sverige@otis.com, mérk:
"NYHISS/MOD SALJARE”, senast 26 januari 2018. Vi gar igenom ansokningar och gor urval I6pande under processen.
Har du fr&gor om tjénsten &r du valkommen att kontakta Daniel Lagerborg, Site Manager Géteborg, tel: 031 746 36 33.

Eftersom vi arbetar for en jamn konsférdelning ser vi garna kvinnliga sékande till den har tjansten.

Valkommen med din ansdkan!

Besok garna var hemsida www.otis.com f&r ytterligare information om Otis.


http://www.otis.com/

